
Fokus på energiløsninger og kompetencer



” I Dansk Byggeri er der skærpet 
opmærksomhed på en usædvanlig hård 
konkurrence blandt virksomhederne, som 
betyder, at tilbudspriserne er meget lave, og det 
er bygherrerne naturligvis opmærksomme på. ”

Nyhedsbrev Dansk Byggeri

Konkurrence situation

Vækst områder

Lovgivning (Krav)

Bygnings reglement (BR10)

Energirammer

Energimærkning

Energi registrering
Grøn Vækst

Energi effektivisering

Vedvarende Energi

Komfort

Tryghed

Optimering

Markeds situationen

Tilskudsordninger for 
slutkunder
Energiselskaber mm

Styrer du på markedet - eller styrer markedet dig  ?



I

Entreprenør 1 Entreprenør 2

CTS udbyder
CTS udbyder

CTS udbyder

Installatør 1
Installatør 1

Installatør 1
Installatør 1

Installatør 1
Installatør 1

Installatør 1
Installatør 1

Installatør 9

Konkurrence eksempel på nybyggeri (Typisk enterprise opgave)

Tildelingskriteriet er oftest

”Økonomisk mest fordelagtige tilbud”

Hvad betyder det ?

På kort sigt ?    - billig opførelse

På lang sigt ?   - billig i drift  

Chance for succes er ofte under 10 % 

Er det altid umagen værd ?

To vidt forskellige løsninger !



Hvad sker der når laveste pris er målet: (billig anlægspris)

Forskelle i kvalitet og service ignoreres. (Kilopris)
Anvendes de billigste komponenter  - får man ofte den ringeste kvalitet.

” Det er ærgerligt at betale for meget … men måske meget værre at betale 
for lidt !”

Køber kunden for billigt, løber denne en risiko,  fordi produktet eller 
leverandøren måske alligevel ikke er i stand til at løse den opgave denne 
var bestilt til !!

Det er dyrt at lave om !

Installatøren som blot giver mere rabat  gambler med indtjeningen - selv en 
lille rabat har stor indflydelse på hans virksomheds økonomi. (rentabilitet) 

Pointe: …Sælg ikke billigere men tilføj mere værdi for kunden.



Antal bydende med nødvendige kompetancer

Din styrke ligger i mængden af viden (værdi) du tilfører en opgave 

Simpel 
opgave

Svær 
installation
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Få konkurrenter Mange konkurrenter



Fokus� r på Energibesparelser – her har kompetencer betydning

Reduktion af energiforbrug

Økonomisk besparelse(driftøkonomi,konkurrenceevne)

Reducere effekt af kommende energiafgifter

Overholdelse af lovgivning

BR08/BR10 – Energirammer

Synliggørelse af energiforbrug
http://data.energibesparelseistaten.dk

Energimærkning www.ens.dk/energimaerkning.

Staten/komunernes forpligtelser

Private bygninger / private boliger

Energieftersyn for ventilationsanlæg.

Eftersyn af kedel- og varmeanlæg

Hvad 
efterspørger 
markedet ?



Indsatsområder:

• Udskiftning af lyskilder
• Ældre belysningsanlæg
• Varmeanlæg
• Køleanlæg
• Køling af Serverrum
• Ventilationsanlæg (optimering)

• Vedvarende energi
– Solceller
– By vindmøller
– Jordvarmeanlæg

• Klimaskærm
• Vinduer
• Tag
• Facade

• Service opgaver

”Ny analyse viser, at danske kommuner ikke evner at passe 
godt nok på deres bygninger. Derfor bør ejerskabet 
overdrages til private aktører”

Nyhedsbrev Dansk Byggeri



Eksempler på 2 installatører som aktivt opsøger energibesparelser

Vestjyllands største El-installatør

Ca. 100 ansatte

Afd. i Esbjerg, Boris, Varde og Fanø

Nordsø Elektronik (Marine installationer)

Har uddannet energivejledere

Beliggende i Espergærde

Ca. 50 ansatte

Afd. i Espergærde + Helsingør

EL-Plus Hvidevare forretning

Uddanner pt. 2 energivejledere



Simpelt besparelse eksempel

Unicon er Skandinaviens største fabriksbetonproducent 
bundet sammen af 88 fabrikker i Danmark, Norge og Sverige.
Unicon producerer og sælger færdigblandet beton (fabriksbeton) 
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Projekt informationer:
Anlægsomkostning: 31.000 Dkk

Energitilskud Esbjerg Forsyning       -1.500 Dkk

Energibesparelse (kalkuleret) 7.200 Kwh/år

I Dkk /v 0.85 kr/kWh 6120 Dkk/år

Tilbagebetalingtid (29500/6120) 4,82 år
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Besparelseseksempel 2

Projekt informationer:
Ekstra anlægsomkostning: 180.700 Dkk

Energitilskud Esbjerg Forsyning       -15.700 Dkk

Energibesparelse (kalkuleret) 32.000 Dkk/år

Tilbagebetalingtid 5.1 år



Besparelseseksempel 3

Helsingør har formuleret Klima Politik

Klima Kommune 2% Co2 besparelse/år indtil 2025

Kurveknækker aftale:  yderligere 2% co2 besparelse i 
perioden 2010 -2012

Teknisk Koordinator på EL installationer Jørn Andersen
-ansvar for ca.  450.000 m2 bygninger

Vedligeholdelses budget ca. 11 mill/år
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Sag Birkedalsvej 27 – Socialforvaltning 

samt Beskæftigelses og Erhvervsforvaltning (9000m2)

Løsning:

Udvikling og levering af armatur indsats til 
eksisterende armaturer (ca. 500 stk)

Bevægelsesmeldere (ca. 300 stk)

O
rd

re
af

gi
ve

ls
e



Sag Birkedalsvej 27 – Socialforvaltning 

samt Beskæftigelses og Erhvervsforvaltning (9000m2)
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Argumentation
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Argumentation kræver beregninger og 
synliggørelse af besparelsespotentialet

Servodan & Esylux

Schneider Electric A/S (SeeTool – KNX løsninger)

Videncenter for Energibesparelse i bygninger

FABA Light & Dialux

Energy.Riegens.com

og Excel regneark
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Besparelsespotentialer er ofte oplyst som 
standardværdier – find dem på Energistyrelsens 
hjemmeside

http://www.ens.dk/da-DK/ForbrugOgBesparelser/EnergiselskabernesSpareindsats/Documents/Katalogforstandardvaerdier(pdf)februar2010.pdf

Fællesnævneren er argumentation



Tilbagebetalings tider – Eksempel Toilet

0,66Tilbagebetalingstid år:

0
Besparet KwH pr. år - M. 
dæmp:1.372,50

Driftsbesparelse pr. år 
Kr,-

750Besparet KwH pr. år - U. dæmp:900,00Investering Kr,-

Kr,-1,83KwH - pris:

Kr,-600Investering pr. Sensor:

Kr,-300Monteringomkostning pr. Sensor:

Stk.1Antal Sensorer:

m210Toilet:

on/offDagslysstyring: on/off - dæmpUdregning 1:

Dato:Projektnavn:



Tilbagebetalingstider Eksempel: Klasselokale

2,32Tilbagebetalingstid år:

576
Besparet KwH pr. år - M. 
dæmp:1.054,08

Driftsbesparelse pr. år 
Kr,-

0Besparet KwH pr. år - U. dæmp:2.450,00Investering Kr,-

Kr,-1,83KwH - pris:

Kr,-1800Investering pr. Sensor:

Kr,-650Monteringomkostning pr. Sensor:

Stk.1Antal Sensorer:

m280Klasselokale / Faglokale:

dæmpDagslysstyring: on/off - dæmpUdregning 1:

Dato:Projektnavn:



Tilskudsmuligheder

Midlerne er energirådgivning, eller finansiel bistand, 
herunder tilskud til gennemførelse af energibesparelser. 
De realiserede energibesparelser skal indberettes til 
Energistyrelsen. 

Tilskuddet kalkuleres udfra den kalkulerede besparelse 
det første år baseret på Energistyrelsens standard-
værdier eller en specifik beregning. 

Alle energiselskaber i Danmark skal yde en konkret 
målbar indsats, der medvirker til realisering af 
energibesparelser hos en slutforbruger, der ikke ville 
være sket uden selskabets indsats.



+
Det er målet med samarbejdsaftalen, at den hjælper SEAS-NVE 
med at nå sit energisparemål gennem et intensivt samarbejde med 
Tekniq’s medlemmer. 

Samarbejdet vil blandt andet medføre, at SEAS-NVE honorerer 
slutbrugerne, når disse vælger et firma, der er medlem af TEKNIQ, 
til at foretage energiforbedringer. 

Aftalen gælder alle energiformer og i hele landet

Det opnåede tilskud udbetales primært til slutkunden – men der 
falder også lidt af til installatøren til administration.

Tilskud udbetales kun � n gang pr opgave.  - Så spar mest muligt



1. Installatøren som er medlem af TEKNIQ besigtiger installation og foretager
kalkulation på besparelse udfra konkret beregning eller Energistyrelsens 
standardværdier. (Installatør ansøger om tilskud via www.seas-nve.dk)

2. Kunden modtager et tilbud fra installatøren, som oplyser hvor meget kunden 
kan få i tilskud. 

3. Kunden accepterer at SEAS-NVE indberetter energibesparelsen til 
Energistyrelsen.

4. Installatøren udfører energiforbedringen 

5. Installatøren indberetter energibesparelsen til SEAS-NVE 

6. Energisparetilskuddet fremgår af Installatørens faktura.

Tilskudsansøgning via og aftalen 



Brug de mest effektive 
komponenter

Udskift ineffektive/defekte lyskilder

Udskift ældre armaturer med lav virkningsgrad

Install� r bevægelsesmeldere

Udnyt dagslyset mest muligt (Luxmåler / Zoner)

Mont� r solgardin – reducerer kølebehovet

Behovs styring af varme og ventilation

Tænk på komponenternes egetforbrug (Stand by)



Find alternative løsninger – tænk utraditionelt

• Eks. akustisk detektering:

Oplagte installationer:

Opgange
Toiletter
Lager haller med reoler
Lign. Installationer med 
”kompliceret” indretning.



Andre oplagte besparelser

Ventilation

Urstyring eller behovs styring

Udskift til spare motorer

Anvend frekvensomformere

Udskift til mest effektive filtre – eller blot skift filtre

Varme

Cirkulationspumper

Varmepumper – Jordvarme, 

Luft/luft, Luft/vand 



Udnyt potentialet optimalt - hver kWh tæller 

Din kalkulation viser om 
integration kan betale sig !

Husk der findes trådløse 
komponenter

enOcean

IHC Wireless

Trådløs KNX 

Velegnet i 
fredede 
bygninger, 
kirker mm.



Vær opsøgende – sælg dig selv og dine kompetencer

Lemvigh-Müller 
giver dit salg 
nyenergi

• Nyt eksklusivt magasin

• Fokuserer på
energieffektivisering, 
komfort og intelligente 
bygningsinstallationer

• Gratis marketingsværktøj

• Bestilles via din daglige 
Lemvigh-Müller kontakt.

Nyt Salgs- og Marketingsværktøj



• Konklusion

• Fokus� r på markedets behov – lige nu er det energibesparelser
• Vær opsøgende – Alle er interesseret i at spare energi og penge 
• Brug øjne og ører, fokus� r på potentialet – ikke kun de stillede krav
• Brug de bedst egnede komponenter - ikke nødvendigvis de billigste

– Bedst for kunden – størst besparelse – både i kWh, CO2 og DKK

– Kortest tilbagebetalingstid (væsentligste argumentation)

– Størst mulige tilskud

Husk !
Billigst i begyndelsen betyder sjældent billigst i længden



Spørgsmål ?


